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Seguro-garantia e
aceito em execucao
fiscal nao iniciada

Adriana Aguiar
De Sao Paulo

Uma empresa conseguiu fazer
com que a Justica aceitasse uma
apolice de seguro-garantia jucli-
cial com validade de cinco anos
para fazer frente a uma divida
tributdria antes mesmo de co-
mecar a tramitar a acao de exe-
cucdo fiscal — e, com isso, pode
renovar sua certidiao negativa de
débitos (CND). Condenada no
Conselho de Contribuintes,
empresa fol em busca de alter-
nativas para garantir a obtencao
do documento com urgéncia e
nio ficar & espera do inicio da
execucao para poder pagar o dé-
bito ou garanti-lo e, assim obter
uma certicdao positiva com efei-
tos de negativa, A decisio abre
um precedente para as empresas
nessa situagao e tambeém para a
aceitacao  do  seguro-garantia
com prazo determinado pela
Justica — ja que, embora ele seja
uma das possibilidacdes previstas
na Lei n= 11,382, de 2006, ainda
sofre resisténcia de juizes.
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garantia, ja previsto em lei."

D¢ acordo com advogados, o
principal problema enfrentado na
aceitacao do seguro-garantia em
execugoes fiscais € o prazo das
apolices. A Justica ndo tem aceitoa
limitacio do prazo, ja que nio se
sabe quanto tempo durard a exe-
cucio, mas as seguradoras nio
querem fechar contratos sem um
prazo de validade para as apolices.

Mas, na liminar concedida pe-
lo Tribunal de Justica do Rio de
Janeiro (T]JR]), que permitiu o
uso do seguUro-gara ntia rarad guc
a empresa pudesse obter a certi-
dio negativa de débitos, o advo-
gado Mauricio Faro, do escritG-
rio Barbosa, Miissnich & Aragio

Advogacdos, conseguiu fazer va-
ler o argumento de que o prazo
de cinco anos seria suticiente, ja
que, se a Fazenda nao cobrar a
divida durante este periodo, ela
prescreve. Além disso, segundo
ele, o prazo de validade do segu-
ro pode ser renegociado quando
aexecucan fver inicin.

A possibilidade de apresenta-
¢io de um seguro-garantia jucli-
cial pode facilitar a vida finan-
ceira das empresas, ja que nem
sempre ¢ possivel fazer um de-
posito judicial quando a execu-
cao envolve valores mais altos e,
sem garantir a divica, as compa-

nhias ficam impedidas de obter

certidoes negativas e, com isso,

participar ce licitacdes, por

exemplo. No caso da empresa
defendida pelo advogado Mau-
ricio Faro, o valor total da con-
denacio administrativa € de cer-
cade RS 15 milhoes, “E a idéia de
antecipar a apresentagao da ga-
rantia antes que haja a execucao

jé demonstra a hoa-fé do contri-

buinte”, diz. Por isso nio haveria
porque ndao conceder o seguro-
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Seeundo o tributarista Erio
Umberto Saiani, do escritorio
Moreau Advogados, a decisao ¢
inovadora e abre um precedente
importante. “Geralmente as em-
presas que foram condenadas
em definitivo na esfera adminis-
trativa ficam em situacao dificil
até que seus débitos sejam inscri-
tos ¢ que sejam ajuizadas as exe-
cugdes”, afirma. Ele explica que,
na maioria dos casos como esse,
as empresas entram com agoes
anulatorias pedindo tutela ante-
cipada para suspender o debito,
e, quandao nio conseguem, sao
obrigadas a fazero depdsito inte-
gral como garantia da divida.

Além da possibilidade de uso
do seguro-garantia, as empresas
também tém a opcio de apresen-
tar uma carta-fianga concedida
por um banco. O advogado Ulis-
ses César de Sousa, do escritorio
Ulisses Sousa Advogados Asso-
ciaclos, jaassessoronumaempre-
S4 21 LM caso em gue conseguitl
reverter a penhora on-line feita
e suas contas no valor de R$ 20
milhoes e substituir porumacar-
ta-flanca. “Tanto o seguro quanto
a carta-fianca sao boas alternati-
vas se comparadas com o depasi-
tovinteoralem dinheira” afirma

Mauricio Faro: caso pode servir de precedente para o contribuinte de boa-fé

A carta-fianca €, em geral,
mais aceita pelos juizes, de acor-
do com o tributarista Antonio
Carlos Floréncio de Abreu e Silva,
do escritario lostes e Associados
Advogados. Porém, na maioria
dos casos, sao muito mais caras
do que a contratagao de uma
apolice de seguro-garantia. O va-
lor da apolice de um seguro des-
tes tem custado em média 6% a
7% do total da condenacio por
ano, enquanto o da carta-fianca
depende do porte da empresa e
do valor da condenacao, entre
outros latores. Para Abreu e 5il-
va, qualquer uma das duas ga-
rantias pode representar ao cre-
dor uma forma ainda mais dgil
de executar o devedor, ji que “é
muito mais facil para a Unido ter
que cobrar um banco ou uma se-
guradora do que levar um imo-
vel & penhora, por exemplo, que
pode se deteriorar ao longo do
tempo e tera de ser levado a lei-
lao”, diz. Apesar disso, o advoga-
do afirma que esses instrumen-
tos ainda sao pouco urilizados,
pois nem todos os bancos ofere-
cem carta-fianga ¢ poucas segu-
radoras tém esse tipo de seguro
em sua carteira de produtos.

Segundo o advogado esperia-
lizado em seguros Dinir Salvador
Rios da Rocha, do escritorio Aze-
vedo Sette Advogados, as segura-
doras ja estao fazendo um traba-
lho de convencimento aos juizes,
para explicar como funciona o
seguro-garantia na pratica e so-
bre a seguranga em seu uso em
acoes de execucao iscal.



