$BMA

ADVOGADOS

Como conduzir uma due diligence para

Autores

Adriana Dib Fuzinato

Areas relacionadas

Due Diligence|

Assuntos

[Societario e M&A| [Due Diligence]

Adriana Fuzinato

M&A

05.12.2023 3 minutos de leitura

A due diligence € um processo bastante conhecido em operagdes de M&A,
que busca mapear e avaliar a situagao juridica de uma determinada
empresa, seus ativos e/ou negdcios, além de identificar contingéncias,
passivos, riscos e restricdes para a realizagcao da operacao pretendida, de
modo a auxiliar o cliente na tomada de uma decisao informada.

Busca proteger, ainda, o administrador, que tera observado o seu dever de
diligéncia ao se cercar da avaliacao de especialistas para prosseguir com
determinado negdcio.

A conducgao de uma due diligence é imprescindivel ndo apenas para
aquisicao de participagdes, investimento em empresas e combinagao de
negocios, mas também para compra de bens ou ativos, como marcas,
equipamentos, imoveis, carteiras de clientes, entre outros.

Na avaliacao de uma oportunidade de negdcio, além dos aspectos juridicos
cobertos pela diligéncia legal, devem ser considerados outros aspectos, como
financeiros, contabeis, operacionais, ambientais, conforme o caso.

Para a conducao de uma diligéncia legal eficiente, € importante que haja
uma definicdo clara, junto com o cliente, do escopo de trabalho, que deve
levar em conta o setor de atuagao da empresa-alvo, pontos de atencao
porventura ja identificados pelo cliente, além de outros fatores.

Uma vez definidas as areas cobertas pelo escopo, sao solicitados diversos
documentos e informacdes para analise, como atos e livros societarios,
acordos de acionistas, contratos relevantes (operacionais, imobiliarios,
relativos a propriedade intelectual, entre outros), apdlices de seguros,
instrumentos financeiros, certiddes e relatdrios de processos, certificados e
licencas de natureza imobiliaria, ambiental e regulatdria, informacdes e
documentos envolvendo aspectos de protecao de dados, de compliance, etc.

No curso do trabalho, geralmente sdo necessarios esclarecimentos sobre a
documentacao apresentada, de modo que deve existir um interlocutor na
empresa-alvo para prestar tais esclarecimentos por escrito, via Q&A, ou por
meio de interagdes em reunides ou conferéncias telefénicas.

Os resultados da due diligence permitem (i) apresentar formas para
eliminagao ou mitigagao dos riscos identificados nos documentos da
operacao; (ii) auxiliar o cliente na determinacao do valor do negdcio e da
estratégia de estruturacao da operagao, bem como na negociagao de
protec¢des contratuais e garantias; e (iii) munir o cliente com informacdes
sobre o background do negdcio que esta sendo adquirido, auxiliando no
processo de integragao pds-aquisi¢ao.

Alids, ndo custa lembrar que é fundamental alertar o cliente imediatamente,
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no curso do trabalho, caso identificados pontos de atencao relevantes que
possam, de alguma forma, alterar o curso do negdcio ou a estrutura
pretendida.

*Este artigo foi escrito por nossa sécia Adriana Dib Fuzinato, da drea de Due
Diligence. A publicacao faz parte do Boletim da Associagdo dos Advogados
de S3o Paulo (AASP), publicado em 01/12/2023. Clique aqui e saiba mais sobre
o Boletim da AASP.
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